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KASIM 2007 EĞİTİM TAKVİMİ
Yönetim Zirvesi
	24-25 Kasım
	Pazarlama İleşimi ve Müşteri İlişkileri Zirvesi

Eğitimciler: Necdet UYGURER, Dr. Murat BİLGİLİ, Murat ÜNVER, Adnan DUYGUN, Özkan KAYMAK, Doc. Dr. Tekin AKGEYİK, Aydın GÖLE, Prof. Dr. Hakan YÖNEY, Mine KILIÇ, Ümit FERAH, Yrd. Doc. Dr. Ebru NURLUOĞLU, Levent KARADAĞ, Per-Eric KARNEKULL


Sertifika Programları

	1-2-3-4 Kasım
	Üst Düzey Yönetici Asistanlığı Sertifika Programı
Eğitimciler: Perihan YAZICI, Necdet UYGURER, Dr. Murat BİLGİLİ, Doç. Dr. Şevket SAYILGAN, 

Levent KARADAĞ, Dr. Selin AYGEN, Suna DÜZGÜN

	8-9-10-11 Kasım
	Dış Ticaret Yönetimi Sertifika Programı
Eğitimciler: Nurdan ÖNEREN, Murat DÜZGÜN, Serpil Zeynep ULUKAN

	14-15-16-17-18 Kasım
	Finans Yönetimi Sertifika Programı

Eğitimci: Doç. Dr. Şevket SAYILGAN

	15-16-17-18 Kasım
	Satınalma Yönetimi Sertifika Programı

Eğitimciler: Gürkan HÜRYILMAZ, Atilla FİLİZ, Murat DÜZGÜN, Özkan KAYMAK, Av. Ceyda Cimilli AKAYDIN

	22-23-24-25 Kasım
	Uluslararası Ticaretin Finansmanı Sertifika Programı

Eğitimciler: Nurdan ÖNEREN, Doç. Dr. Şevket SAYILGAN, Serpil Zeynep ULUKAN


Seminer Programları

	2 Kasım
	Satış Yöneticileri İçin, Uygulamalı Pazar ve Pazarlama Araştırma Teknikleri ve Satışta Kullanılmaları
	Necdet UYGURER

	3 Kasım
	Satış Sonrası Teknik ve Müşteri Hizmetleri Personeli İçin Satış ve Müşteri İlişkileri
	Necdet UYGURER

	3-4 Kasım
	Stratejik Maliyet Yönetimi
	Doc. Dr. Şevket SAYILGAN

	3-4 Kasım
	Yalın Üretimde Uygulamalı Değer Akış Yönetimi
	End. Müh. Melih KUYUMCU

	3-4 Kasım
	Fikri Haklar ve Rekabet Hukuku
	Av. Ceyda Cimilli AKAYDIN

	4 Kasım
	İnternet Kaynaklarını Verimli Kullanma Teknikleri
	Levent KARADAĞ

	4 Kasım
	Uluslararası Pazarlama
	Murat DÜZGÜN

	7 Kasım
	Müşteri Araştırması ve Tahsilat Teknikleri Cari Hesap, Kredi, Risk Takipleri
	Aydın GÖLE

	8-9 Kasım
	Firmalar İçin Finansal Risklerin Yönetilmesi ve 2008 Beklentileri
	Doc. Dr. Şevket SAYILGAN

	9-10-11 Kasım
	Uluslararası Finansal Raporlama Standartları
	Dr. Cem DURMUŞ

	10 Kasım
	Ekspres Satış Teknikleri
	Necdet UYGURER

	10 Kasım
	İnsan Kaynakları İçin Temel Analitik Eğitimi
	Dr. Murat BİLGİLİ

	10 Kasım
	FMEA Hata Etkilerinin Analizi
	Hakan GÜNER

	10-11 Kasım
	Mali Analiz Teknikleri ve Bilanço Yönetimi
	Doc. Dr. Şevket SAYILGAN

	10-11 Kasım
	İnternet Aracılığı İle Etkin Tanıtım ve Pazarlama Teknikleri
	Levent KARADAĞ

	10-11 Kasım
	Tüm Yöneticiler İçin Temel Hukuk Bilgileri
	Av. Ceyda Cimilli AKAYDIN

	10-11 Kasım
	Profesyonel İletişim Raporlama ve Sunum Uygulamaları
	Halil KUVVETLİ

	10-11 Kasım
	Reklam Stratejileri ve Medya Planlama
	Ümit FERAH

	11-12 Kasım
	Stratejik Pazarlama İletişimi, Müşteri Şikayet ve İtirazlarını Karşılama Teknikleri
	Özkan KAYMAK

	11 Kasım
	TPM Toplam Üretken Bakım
	Hakan GÜNER

	11 Kasım
	Satış Kolaylaştırıcı Fiyat Yapma Tekniği ve Rekabetçi, Etkin ve Esnek Fiyatlandırma Politikaları
	Necdet UYGURER

	13-14 Kasım
	Kurumsal Satış Yönetimi, Satış Gücünün Sevk ve İdaresi
	Aydın GÖLE

	13-14 Kasım
	İşletme Bütçeleri Hazırlama ve Kontrol Teknikleri
	Suphi AKAR

	13-14 Kasım
	Telefonda Etkili Konuşma Teknikleri “Bir Telefon = Bir Fırsat”
	Özkan KAYMAK

	15-16 Kasım
	İşletmelerde Ekip Çalışması ve Örgüt Kültürü
	Aydın ULUÇAM

	15-16 Kasım
	Akreditif İşlemleri ve Uluslararası Mevzuat Yeni ICC 600 Yorumu
	Nurdan ÖNEREN

	17 Kasım
	Satışta Müşteri Engellerini Aşma, İkna, Pazarlık ve Müzakere Yöntemleri
	Necdet UYGURER

	17 Kasım
	Satış ve Müşteri Kolokyumu Sosyal Stil ve Proaktivite Dinamikleri
	Dr. Murat BİLGİLİ

	17 Kasım
	Yetkinlik Bazlı Mülakat Teknikleri
	Halil KUVVETLİ

	17-18 Kasım
	İş İngilizcesi İle Etkili Yazışma Teknikleri
	Necil BEYKONT

	17-18 Kasım
	Etkili Konuşma Sanatı, Diksiyon Teknikleri – Bedenin İnce Dili
	Yrd. Doc. Dr. Nejat ÇETİNOK

	17-18 Kasım
	Profesyonel Satış Teknikleri Müşteri İlişkileri ve İkna Yöntemleri
	Aydın GÖLE

	17-18 Kasım
	Profesyonel Zeka (PQ), Bireysel Yetileri Farketmenin ve İş Yaşamında Kullanmanın Yolları
	Prof. Dr. Hakan YÖNEY

	17-18 Kasım
	Üretim Planlama ve Stok Yönetimi
	Yrd. Doc. Dr. Murat BASKAK

	17-18 Kasım
	İşletmelerin Banka ve Diğer Finans Kurumlarından Kredi Alma Teknikleri, Analizi
	Dr. Kadri A. BAHSİ

	18 Kasım
	Mağaza ve Mağaza Markaları Yönetimi
	Necdet UYGURER

	20-21 Kasım
	Astların Yönetiminde Bütçesiz Ödül Sistemleri ve Motivasyon Teknikleri
	Özkan KAYMAK

	21 Kasım
	Satışta Yaratıcı Zeka ve Etkili İletişim Becerileri
	Aydın GÖLE

	22 Kasım
	Satış Personeli Seçim Eğitim ve Satış Teşkilatına Yerleştirme
	Necdet UYGURER

	23 Kasım
	Finans Ürünleri Satışı İçin Bireysel Satış Teknikleri
	Necdet UYGURER

	24 Kasım
	Stratejik Satınalmada Tedarikçi Yönetimi
	Gürkan HÜRYILMAZ

	24 Kasım
	Üretim Sistemleri ve Planlama
	Murat DÜZGÜN

	24-25 Kasım
	İş İngilizcesi İle Etkili Konuşma Teknikleri
	Necil BEYKONT

	24-25 Kasım
	Firma Çapında Maliyet Düşürme ve Verim Artırma Stratejileri
	Atilla FİLİZ

	24-25 Kasım
	Her Yöneticinin Bilmesi Gereken Temel Muhasebe Bilgileri
	Dr. Cem DURMUŞ

	24-25 Kasım
	İş Kanunu Uygulamaları (Etkin Sözleşme, Yazı, Belge Hazırlama Teknikleri)
	Tahsin SINAV

	25 Kasım
	Stratejik Satınalmada Fiyat Yönetimi
	Gürkan HÜRYILMAZ

	27-28 Kasım
	Halkla İlişkilerde Yeni Kavram ve Uygulamalar
	Özkan KAYMAK

	29-30 Kasım
	Finansçı Olmayanlar İçin Finans Yönetimi
	Doc. Dr. Şevket SAYILGAN

	30 Kasım
	Satışta A’dan Z’ye Yaratıcılık, Uygulama Atölyesi
	Necdet UYGURER

	1 Aralık
	Satınalmacılar İçin Satış Teknikleri, Satış Tekniklerine Karşı Koyma Ve İlkeli Müzakere
	Necdet UYGURER

	1-2 Aralık
	Bakım Yönetimi
	Yrd. Doc. Dr. Murat BASKAK

	1-2 Aralık
	Zaman Yönetimi
	Ümit FERAH


· Eğitimlerimiz 09:30-17:00 saatleri arasında Hilton İstanbul, Conrad İstanbul veya The Central Place’da gerçekleşmektedir.

· Katılım için Kayıt Formu doldurulması ve tarafımıza gönderilmesi gerekmektedir. 
· Eğitimlerimizde kişi başı katılım bedellerimiz; tek günlük eğitimlerde 375, iki günlük eğitimlerde 625, üç günlük eğitimlerde 875, dört günlük eğitimlerde 1.200, beş günlük eğitimlerde 1.400 YTL + KDV’dir. Eğitim Bedeli, eğitim tarihinden önce Boğaziçi Eğitim ve Danışmanlık’ın İşbankası Beylerbeyi Şubesi 215148 No’lu hesabına yatırılmalıdır.
· Öğle yemeği, çay-kahve, eğitim kitap veya dokümanları ücrete dahildir. 
· Tüm programlar sonunda katılımcılara katılım sertifikası verilmektedir. 
· Boğaziçi Eğitim gerektiğinde eğitim mekanını veya eğitmeni değiştirme, programı iptal etme veya erteleme hakkını saklı tutmaktadır. 
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